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Entwickle deine Geschaftsidee

Workshop Session
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23. April 2025




Wer bist du und was hast du vor?

Warum hast du das vor?

Woftur brennst du?

Was ist deine Erwartung an mich &
den Workshop heute?
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Sozialunternehmertum Intro
Zlelgruppen
Geschaftsmodell
Vertriebstraining
Finanzplanung
Forderlandschaft

Mission & Vision
Wirkungsmessung

Pitghing & Storytelling
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Agenda

Intro und Erwartungshaltung (15)
Zielgruppe / Produktscharfung (45)
Kosten vs. Einnahmen (30)
Geschaftsmodell (45)

Retro & Feedback (15)
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Welche Zielgruppe hat dein Produkt?

°* NUR wenn bekannt ist, WER das
Produkt kauft, kann man auch
gezielte Vertriebs- &
MarketingmafRnahmen anwenden,
um diese Personen anzusprechen.

Gesamter Markt

eeeeeeeee

eeeeeeeee

eeeeeeeee

Julie ist in Segment #1

Leandro ist in Segment #2

Marcus gehort zu
Segmenten #3 und #2
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Welche Zielgruppe hat dein Produkt?

* Alter
Gesamter Markt Zielgruppen Personas
* (Geschlecht . @ — ﬁ
¢ WO h nO rt Segment #1 Julie ist in Segment #1
* Familienstand @ x @ @ @ ﬁ
. Segment #2 Leandro ist in Segment #2
* Bildung
. B i R
Segmlant #3 .A - Marcus gehort zu
Segmenten #3 und #2

* |nteressen

* Werte und ldeale
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Einnahmen vs. Kosten

Grobe Ubersicht und Gefuhl
dafur, welche Kosten
entstehen

Und wieviel man verkaufen
muss, um davon leben zu
konnen ©

Einnahmen
Produkt
Dienstleistung

TOTAL Einnahmen

Kosten

Personalkosten

Person 1
Person 2

Buchhaltung/Backoffice

hMarketing

lanuary
0,00 €
0,00 €
0,00 €
0,00 €
0,00 €

Januar
0,00€
0,00 €
0,00 €
0,00 €
0,00 €
0.00 €

February
0,00 €
0,00 €
0,00 €
0,00 €
0,00 €

Februar
0,00 €
0,00 €
0,00 €
0,00 €
0,00 €
.00 &

0,00 €
0,00 €
0,00 €
0,00 €
0,00€

0,00 €
0,00 €
0,00 €
0,00 €
0,00 €
.00 &

0,00 €
0,00 €
0,00 €
0,00 €
0,00€

0,00 €
0,00 €
0,00 €
0,00 €
0,00 €
0.00n €

0,00 €
0,00 €
0,00 €
0,00 €
0,00€

0,00 €
0,00 €
0,00 €
0,00 €
0,00 €
0.00 &

0,00 €
0,00 €
0,00 €
0,00 €
0,00€

0,00 €
0,00 €
0,00 €
0,00 €
0,00 €
0.0n €

0,00 €
0,00 €
0,00 €
0,00 €
0,00€

0,00 €
0,00 €
0,00 €
0,00 €
0,00 €
n.0n &
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Geschaftsmodelle im Impact Entrepreneurship - mit Methode

SOCIAL BUSINESS MODEL CANVAS
SOZIALER GESCHAFTSMODELLSPLAN

SCHLUSSELPARTNER*INNEN

SCHLUSSELRESSOURCEN

WERTANGEBOTE

AKTIVITATEN SOZIALE
INNOVATION

ut >

...........................

BEZIEHUNGEN ZU KUND*INNEN

272\ SOCIAL
‘o/IMPACT

ZIELGRUPPENSEGMENTE

ooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooo

KANALE

.....................................................

KOSTENSTRUKTUR

UMSATZ UND ERTRAGSMODELL / FINANZIERUNG
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Geschaftsmodelle im Impact Entrepreneurship - mit Methode

SOCIAL BUSINESS MODEL CANVAS 2~A\SOCIAL
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Geschaftsmodelle im Impact Entrepreneurship - mit Methode

l.: SCHLUSSELPARTNER*INNEN

KOSTENSTRUKTUR

SOCIAL BUSINESS MODEL CANVAS
SOZIALER GESCHAFTSMODELLSPLAN

,Backstage*
alles ,,nach innen®
innerhalb deiner
Organisation

SCHLUSSELRESSOURCEN .|- WERTANGEBOTE

BEZIEHUNGEN ZU KUND*INNEN

2~\SOCIAL
‘o/IMPACT

ZIELGRUPPENSEGMENTE

ooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooo

INNOVATION

AKTIVITATEN SOZIALE

---------------------------------------------------

KANALE

ooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooo

UMSATZ UND ERTRAGSMODELL / FINANZIERUNG

@ BPW

#wirgrunden



Geschaftsmodelle im Impact Entrepreneurship - mit Methode

SOCIAL BUSINESS MODEL CANVAS
SOZIALER GESCHAFTSMODELLSPLAN

SCHLUSSELPARTNER*INNEN

T e

. KOSTENSTRUKTUR

SCHLUSSELRESSOURCEN

AKTIVITATEN SOZIALE
INNOVATION

WERTANGEBOTE BEZIEHUNGEN ZU KUND*INNEN ZIELGRUPPENSEGMENTE
................................................... ——
)
T | UMSATZ UND ERTRAGSMODELL / FINANZIERUNG o
Kosten & Monetarisierung -
was kostet mich Geld und
wie verdiene ich Geld?
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Geschaftsmodelle im Impact Entrepreneurship - mit Methode

SOCIAL BUSINESS MODEL CANVAS 2~A\SOCIAL
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Verkaufsgesprach

PAIN FUNNEL

Intro/Situation

Level 1 Tell me more about that...
Can you be more specific? Maybe give me an example.

Gesprachsfuhrung / Fragen stellen - |
Why do you suppose this is happening?

Kontrolle liegt beim Gegenuber Business Reasons

® Qut of everything you could have chosen to solve for, why this?

WaS, wenn nichts paSSiert? ® What have you already tried to solve for this? How has that worked?

B What is the potential impact on revenue?

Entscheidungsfindungsprozess
Emotional Impact

Vel’bindliChe néChSte SChritte ® Who else in your organization is aware of and affected by this issue?

® |s the organization committed to fixing it now?

® What happens if you do nothing?
REVIEW Is there anything else | should know that would be helpful?

@ BPW
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@ BPW
BPW 2025 #wirgriinden

Deine Idee | Dein Konzept | Dein Unternehmen

Noch Fragen?

Hotline: 030/2125-2121
E-Mail: info@ bpw@ibb.business-team.de
Internet: www.b-p-w.de
Forderer

\

BERLIN | 3} 1/

st LAND

Kofinanziert von der BRANDENBURG

Europaischen Union

Der Businessplan-Wettbewerb Berlin-Brandenburg wird gemeinsam durch die Senatsverwaltung fur Wirtschaft, Energie und
Betriebe des Landes Berlin und durch das Ministerium fur Wirtschaft, Arbeit, Energie und Klimaschutz des Landes
Brandenburg unterstutzt sowie aus Mitteln der Europaischen Union kofinanziert.

#30 jJahrebpw



http://www.bpw@ibb.business-team.de
http://www.bpw@ibb.business-team.de
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