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In diesem Online-Seminar stellen wir dir die Angebote des BPW vor und 
erklären, wie du am Wettbewerb teilnehmen kannst.


Darüber hinaus erläutern wir dir die Methode des Businessplans und zeigen 
dir, worauf es bei der Darstellung und Weiterentwicklung deiner 
Geschäftsidee ankommt. Anhand von Praxisbeispielen lernst du, wie ein 
überzeugender Businessplan aufgebaut ist und welche Inhalte für eine 
erfolgreiche Teilnahme am Wettbewerb wichtig sind.


Mit dem Businessplan kannst du dein Konzept in den drei Phasen des 
Wettbewerbs des BPW weiterentwickeln und einreichen. Dabei erhältst du 
wertvolles Feedback von unseren Fachjuror:innen und hast die Chance auf 
Preisgeld von insgesamt über 50.000 Euro.


Ein Weg, ein Ziel.
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Nachhaltigkeit! 
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3.Phasen
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NEU
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?Was ist deine Idee


Was ist ein Geschäftsmodell


Was ist ein Businessplan
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how we think it works

(the golden path)

o
time

how it really 
works

money

important phase! 

„Fail early and fail often“
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Plan

%

Next ..

Mindset & Team 

• Mindset

• Failing Forward

• Business Model You

• Developing Teams

Developing 

• Ideation 

• Design Thinking & SIT

• Visual Thinking

• Markt analyse

• Lean Start-up

• User Journey

• Business Modelling

• Value Proposition

Planning

• Redesigning Business Models

• Businessplan & Finanzen

• Pricing

• Sustainability


Founding

• Finance

• Controlling

• Startup competitions

• Legal structures


Redesigning everything

• Redesigning Business Models

• Effectuation

• Agile Management


important phase! 

„Fail early and fail often“
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1.Phase
•Zusammenfassung

•Produkt/Dienstleistung

•Gründerteam
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Value Proposition Canvas
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Segmentierung nach:


Alter

Geschlecht

Wohnort

Größe

Gewicht

Augenfarbe

Einkommen

…


Zielgruppe Mensch (B2C)
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Segmentierung nach:


Mitarbeiteranzahl

Unternehmensgröße

Branche

Strategie

Region

…


Zielgruppe Unternehmen (B2B)

Zielgruppe KMU:

max: 249 Beschäftigte 


max: 50 Millionen € Jahresumsatz 
max: 43 Millionen € Bilanzsumme
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CEO

CFOCTO HOS

N.N HOS

INTERN

Team


■ Strategy

■ Sales

■ R&D

■ Marketing

■ Finance

■ Operations

Departments
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Founder A,B

Founder C

Investor

Organisation


Inhaber
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2.Phase
•Zusammenfassung

•Produkt/Dienstleistung

•Gründerteam

•Marktanalyse

•Marketing
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Kundinen A, B, C Marktsegmente Wachstum

WAS IST DAS POTENZIAL?
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PORTERS 5 FORCES 

Threat of

New Entry

Su
pp

lie
r 


Po
wer

Threat of

Substitution

Co
mpe

titi
on

Buyer

Power

• Time and cost of entry

• Specialist knowledge

• Economies of scale

• Cost advantages

• Technology protection

• Barriers to entry

• Number of suppliers

• Size of suppliers

• Uniqueness of service

• Cost of changing

• Your ability to substitute

• Substitute performance

• Cost of change

• Number of customers

• Size of each order

• Differences between competitors

• Price sensitivity

• Ability to substitute

• Cost of changing 

• Number of competitors

• Quality differences

• Other differences

• Switching cost

• Customer loyalty
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Political

Social/Cultural

Economical

Environmental

Macro level

Micro level

PESTLE  

Legal

• Stability of Government

• Potential changes to legislation

• Global influences

• Taxation policies

• Employment laws

• Industry regulations

• Health and Safety

Technology
• International influences

• Changes in information technology

• Take up rates

• Economic growth 

• Employment rates

• Inflation rates

• Monetary policy

• Consumer confidence 

• Income distribution

• Demographic influences

• Lifestyle factors

• Regulation and restrictions

• Climate Change
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Market segments Market

WETTBEWERB UND SEGMENTE
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Internal Perspective

External Perspective

Strength eaknesses

Opp    rtunities Threa   s

SWOT
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https://www.destatis.de/DE/Home/_inhalt.html

https://de.statista.com/

https://www.ihk.de/

https://www.bmwi.de/Navigation/DE/Service/Medienraum/medienraum.html

https://www.ulb.uni-muenster.de/lotse/faktensuche/statistiken.html

https://auffinden-zitieren-dokumentieren.de/auffinden/a-statistische-daten/

https://www.worldbank.org/

https://ourworldindata.org/

https://www.google.com/publicdata/directory?hl=en

https://www.destatis.de/DE/Home/_inhalt.html
https://de.statista.com/
https://www.ihk.de/
https://www.bmwi.de/Navigation/DE/Service/Medienraum/medienraum.html
https://www.ulb.uni-muenster.de/lotse/faktensuche/statistiken.html
https://auffinden-zitieren-dokumentieren.de/auffinden/a-statistische-daten/
https://www.worldbank.org/
https://ourworldindata.org/
https://www.google.com/publicdata/directory?hl=en
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TAM, SAM & SOM
BSP Marktgröße – Wandregale & Wandschränke (Selbstmontage)

TAM (Total Addressable Market) = Gesamtanzahl aller jährlich installierten Wandregale und Wandschränke

SAM (Serviceable Available Market) = Selbstmontage Installationssegment

SOM (Serviceable Obtainable Market) = Realistisch erreichbarer Marktanteil 
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3.Phase
•Zusammenfassung

•Produkt/Dienstleistung

•Gründerteam

•Marktanalyse

•Marketing

•Unternehmen Organisation

•Finanzierung
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People & skills needed

Customer journey:

Work packages:

Ressourcen:
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CEO

CFO

N.N HOS

INTERN

Team
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Seed Start-up

5T € 5T €

2T € 2T €

5T € 5T € 5T €
5T €

MEILENSTEINE
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$

time

Crowdfinancing & Crowdfunding

$0

FFF

6""/'4"&5,7"#'8'VC & Business Angels & Accelerators

Debt BanksGrants

Savings

Loans

How much and when?

Co-founders

Ideation

Business- 

modelling

MVP

Test

Pivot

Beta

Launch

Early 

Growth

Pivot

Redesign


Fast 

Growth

Expansion &

Internationalization

Exit

For what?How much? When?
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Hilfe, Infos und alles weitere:
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Andreas Voss

People & Friends

+49 178 5370237

andreas@peopleandfriends.org

www.peopleandfriends.org

Danke ;-)



BPW 2026

Deine Idee | Dein Konzept | Dein Unternehmen


 
Hotline:	 030 / 21 25 - 21 21

E-Mail:	 bpw@ibb-business-team.de

Internet: 	 www.b-p-w.de

Förderer

Der Businessplan-Wettbewerb Berlin-Brandenburg wird gemeinsam durch die Senatsverwaltung für Wirtschaft, Energie und 
Betriebe des Landes Berlin und durch das Ministerium für Wirtschaft, Arbeit, Energie und Klimaschutz des Landes Brandenburg 
unterstützt sowie aus Mitteln der Europäischen Union kofinanziert.

#wirgründen

http://www.b-p-w.de/

