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Erfolg im Netzwerk - Franchising 
als Gründungsinitiative

Jour-Fixe 30.11.2009

30.11.200922

Ihr Referent:

Torben Leif Brodersen

Geschäftsführer des DFV

Geschäftsstelle:

Deutscher Franchise-Verband e.V.

Luisenstraße 41, 10117 Berlin

Tel: 030/ 27 89 02-0

www.franchiseverband.com
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Rahmenbedingungen

Klassische Gründung erfordert Allround-Experten

• Werbeprofil 

• Marktforscher

• Fach-Experte - spezielles Know-how

• Designer

• Finanz-Fachmann

• Verkaufspsychologie 
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Vorteile des Franchisings

● Nicht bei „Null“ anfangen; Einstieg in
ein etabliertes, am Markt erprobtes 
Geschäftsmodell

● Vermeidung von Fehlern

● Minimierung des finanziellen Risikos

● Selbstständigkeit des Franchise-
Nehmers 
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Know-how

Marketing-
Konzept

Vertriebs-
Konzept

Schulungen

Controlling Handbuch Standort-
Analyse

Standardisierte
Abläufe

Das Franchisepaket
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Leistungen des Franchise-Gebers

Laufende  Unterstützung in:

● Marketing & Öffentlichkeitsarbeit

● Buchhaltung & Controlling

● Beschaffung & Absatz

● Schulungen & Fortbildung 

● Erfahrungsaustausch 

30.11.200988

Franchising ist die 

Kombination von 

Marktmacht und 

Marktnähe
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● Arbeitsteilung (Franchise-Vertrag) 

● Einheitlicher Auftritt 

(Wiedererkennungswert)

● Enge Kommunikation zwischen allen 

Beteiligten (Erfahrungsaustausch)

Erfolgsfaktoren 1

30.11.20091010

● Konzentration auf Stärken 

aller Beteiligten

● Stetige Optimierung von

Geschäftsprozessen

Franchise-Systeme sind Lern- und 
Innovationsgemeinschaften

Erfolgsfaktoren 2
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Sechs typische Stolpersteine

� Neuheit des Systems/fehlende 

Pilotprojekte

� Keine Referenzen

� Kein Franchise-Handbuch

� Zeitdruck 

� Hohe Fluktuation

� Erfolgsgarantien

30.11.20091212

Aktuelle Branchendaten
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Aktuelle Branchendaten
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Aktuelle Branchendaten
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„Let them make money, then they are happy

and happy people sell more hamburger!“

Ray Kroc, Gründer McDonald‘s

30.11.20091616

Vielen Dank für Ihre Aufmerksamkeit!


